
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Firmenkundengeschäft  

Fachtagung Firmenkundengeschäft 
TOP 2012   Trends - Optimierung - Potenziale 
 
 
 

  

 

Die Fachtagung Firmenkundengeschäft – TOP 2012… 

…erfahren Sie mehr über die Trends, Optimierungsansätze und Potenziale im Firmenkundengeschäft! Neue 

Impulse für Ihre tägliche Beratungspraxis, interessante Referenten und die Gelegenheit Ihr Netzwerk zu 

erweitern – das sind nur einige der Gründe, warum Sie bei dieser zweitägigen Veranstaltung dabei sein sollten.  

 

Es erwarten Sie 

 

                                            

 

 

 

 

  

 

 

Das Besondere am Nachmittag des zweiten Tages: 

Erleben Sie den Star-Redner Hermann Scherer live.  

Sein Buch „Jenseits vom Mittelmaß“ und jede Menge  

Anregungen für Ihre Vertriebstätigkeit nehmen Sie gleich mit. 

 
  

Zielgruppe Vorstände, Führungskräfte, erfahrene MitarbeiterInnen im 
Firmenkundengeschäft 
 

  
Termin 04.-05.10.2011, Stuttgart-Hohenheim 

 

 

 

 

Johann Schmalhofer   

Der Börsenbauer – bekannt aus ARD, N24, n-tv …  

 

… und weitere Referenten mit interessanten Themen. 

Termin: 4.-5. Oktober 2011 



Und das sind die Referenten und ihre Themen….  

 

Dr. Jens Sträter - Partner und Verantwortlicher für das Firmenkundengeschäft bei der zeb, präsentiert 

 die „Erfolgsfaktoren und Zukunftstrends im Firmenkundengeschäft“.  

 

Mario Künzl bietet einen Einblick in das aktuelle BVR-Projekt „Bedarfsorientierte Gestaltung von 

Geschäftsgirokonten in Volksbanken und Raiffeisenbanken“. Erfahren Sie mehr über die Potenziale,  

die in Ihren Firmenkunden stecken! 

 

Börsenbauer - Johann Schmalhofer beleuchtet unter anderem die Agrar- und Rohstoffmärkte. Welche 

Trends zeichnen sich ab? Wie wird sich die Inflationsrate entwickeln? 

 

Gerhild Jäger präsentiert das Kontokalkulationsmodell der DZ Bank AG. Wie geht die DZ Bank bei der  

Potenzialermittlung vor? Welche Ergebnisse und Erfahrungen hat eine Referenzbank gesammelt? 
 

Carsten Pätzold gibt Ihnen Denkanstöße mit seinem Kurzvortrag „Gesundheit kauft man nicht im Handel“. 

Ziehen Sie Ihre persönliche (Energie-)Bilanz und genießen Sie eine vitale Pause!  

 

Ralf Günther-Schmidt - Leiter der Abteilung Prüfung Grundsatzfragen informiert über Aktualisierungen  

im Hinblick auf die Finanzierung von regenerativen Energien. Welche Veränderungen im Kreditsicherungs-

recht gibt es und was wurde bei den Bewertungsparametern regenerativer Energien verändert? 

 

Maren Merkle zeigt neue Entwicklungen bei der Fiducia IT AG auf. Entdecken Sie die Möglichkeiten,  

die Ihnen das EDV-System in der Beratungspraxis bietet.  

 

Best Practice wird auch 2011 wieder großgeschrieben…. 

Norbert Donadt von der Volksbank Rottweil eG und Heinz Fohrer von der Volksbank Esslingen eG  

stellen uns ihre aktuellen Veranstaltungskonzepte vor. Lassen Sie sich von bewährten Konzepten für  

Kundenveranstaltungen inspirieren.  

Bernhard Veit präsentiert das Erfolgsmodell „Estate Planning als bepreiste Dienstleistung“ der Volksbank 

Baden-Baden Rastatt eG. 

 

Wir freuen uns, die Fachtagung Firmenkundengeschäft mit einem gleichermaßen inspirierenden wie 

motivierenden Nachmittagsprogramm gemeinsam mit Ihnen ausklingen zu lassen: Erleben Sie den  

Star-Redner Hermann Scherer mit seinem Vortrag „Jenseits vom Mittelmaß – Spielregeln für die 

Poleposition in den Markten von morgen.“ 

 

 

 

TOP 2012 – gemeinsam mit Ihrer bwgv-Akademie!  
Wir freuen uns darauf, Sie am 4.-5. Oktober 2011 in Stuttgart-Hohenheim zu begrüßen.  

 

 

 



 

 
ReferentInnen Dr. Jens Sträter / zeb/rolfes.schierenbeck.associates gmbh 

Mario Künzl / Bundesverband der D. Volksbanken und Raiffeisenbanken e.V. - BVR 

Gerhild Jäger / DZ Bank AG 

Johann Schmalhofer / Börsenbauer 

Carsten Pätzold / vita consulta - Sport- und Gesundheitsmanagement 

Ralf Günther-Schmidt / Baden-Württembergischer Genossenschaftsverband e.V.  

Maren Merkle / Fiducia IT AG 

Norbert Donadt / Volksbank Rottweil eG  

Heinz Fohrer / Volksbank Esslingen eG 

Bernhard Veit / Volksbank Baden-Baden Rastatt eG 

Hermann Scherer / Star-Redner, Business-Experte und Buchautor 

 

Kontakt für Fragen zu Veranstaltungsinhalten, individueller Qualifizierung (IQ) … 
Stefanie Köhler, Fon 0711 45 81-32 18 
mailto: stefanie.koehler@bwgv-akademie.de 

 Buchungen, Änderungen, Terminen, freien Plätzen, Abrechnungen ... 
KundenServiceCenter, Fon: 0721 98 98-1 00 

 
Infos und Anmeldung Internet Anmeldung Fax/Fon Anmeldung E-Mail 
www.bwgv-akademie.de 0721 98 98-4 10/1 00 kundenservicecenter@bwgv-akademie.de 

 

AN M E L D U N G E N   2011 

Datum, Uhrzeit, Veranstaltungsort, Preis Kürzel Name, Vorname, Geburtstag, mailto, GENO-User-ID x=ohne 
Übernachtung 

04.-05.10.2011 FM803.11.2 
Akademiestandort Stuttgart-Hohenheim  
 
Preis Mitglieder: 480,00 EUR* 
Preis Nichtmitglieder: 528,00 EUR* 

  

*  zzgl. Kosten für Verpflegung und ggf. Übernachtung  

 
Anmeldung Unternehmen Anmeldung privat 
 
_______________________________________________ __________________________________________________ 
Firma des veranlassenden Unternehmens Straße, Hausnummer 
 
_______________________________________________ __________________________________________________ 
Ansprechpartner/in PLZ, Ort 
 
_______________________________________________ __________________________________________________ 
Fon Fax Fon Fax 
 
_______________________________________________ __________________________________________________ 
E-Mail-Adresse Bankleitzahl, Kontonummer 
 
_______________________________________________ __________________________________________________ 
Datum, Unterschrift Datum, Unterschrift 
 
Für die Anmeldung gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der bwgv-Akademie - www.bwgv-akademie.de 


